Apds a leitura do curso, solicite o certificado de conclusdo em

PDF em nosso site; www.administrabrasil.com.br

Ideal para processos seletivos, pontuagdo em concursos e horas na faculdade.

Os certificados sdo enviados em 5 minutos para o seu e-mail.

Carga horaria no certificado: 100 horas
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Vendas no Instagram € um modelo de negoécios que se concentra na venda de
produtos e servicos através da plataforma de midia social Instagram. E uma
abordagem estratégica que as empresas podem adotar para aumentar suas vendas

e melhorar seu alcance.

As empresas podem usar o Instagram para criar perfis atraentes e interativos, postar
fotos e videos de seus produtos e servigos, interagir com clientes em potencial e

promover campanhas de marketing.


http://www.administrabrasil.com.br/

Antes de ir ao primeiro capitulo do curso, queriamos dizer que esse curso foi

feito com muito carinho para voceé!

Deixamos o conteudo "mastigadinho" para que vocé aprenda mais em menos tempo,
ok?!

Entdo, vamos comecar!

Cases de Presencas Interativas e Engajadas

Netflix (@netflix)
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126.327 curtidas

A Netflix usa o Instagram como uma das principais plataformas de midia social para

se conectar com o publico e promover seus programas e filmes.

A empresa usa o Instagram para compartilhar trailers, teasers, fotos dos bastidores,
cenas exclusivas e outros conteudos relacionados aos seus programas e filmes

originais.


https://www.instagram.com/netflixbrasil/?hl=pt-br
https://administrabrasil.com.br/curso/tecnicas-para-falar-em-publico/
https://administrabrasil.com.br/curso/soft-skills/

Além disso, a Netflix também usa o Instagram como uma ferramenta de engajamento,
incentivando os usuarios a interagirem com suas postagens por meio de perguntas,

enquetes e outros recursos interativos.

Outra estratégia de vendas que a empresa usa e abusa € o Instagram Stories, a fim

de promover novos langcamentos e eventos especiais. Nos Stories, ela também
oferece conteudo exclusivo e informagdes dos bastidores, o que também gera

bastante engajamento.

A Netflix também colabora com influenciadores do Instagram e celebridades para

promover seus programas e filmes.

Essas parcerias geralmente envolvem a criacdo de conteudo patrocinado, como

postagens, historias e outras iniciativas para promover os langamentos da Netflix.

Em resumo, a Netflix usa o Instagram como parte de sua estratégia de venda de
servigos, aproveitando a plataforma para se conectar com o publico, promover seus
programas e filmes, criar engajamento e trabalhar com influenciadores para aumentar

a conscientizacao sobre suas produgdes.

Nubank (@nubank)


https://administrabrasil.com.br/curso/estrategias-de-rapport-em-vendas/
https://administrabrasil.com.br/curso/vendedor-de-loja-de-varejo/
https://www.instagram.com/nubank/

como lidar com g

MONSTROS
FINANCEIROS

Manual de Sobrevivéncia
baseado em Wandinha.

O Nubank é uma empresa de servigos financeiros, conhecida por oferecer uma conta

digital sem taxas.


https://administrabrasil.com.br/curso/assistente-virtual/

A imagem que a empresa busca transmitir no Instagram € a de uma marca moderna,
inovadora e transparente, que oferece produtos financeiros acessiveis e faceis de

usar. Os conteudos trazem um ar de “empresa descolada”.

O banco digital utiliza os stories para compartilhar dicas financeiras, responder
perguntas e reclamacgdes dos seguidores e promover a¢des de engajamento, como

desafios e sorteios.

Além disso, eles aproveitam o “hype” de séries e filmes da Netflix e de outros servigos

de streaming, adaptando-os aos seus produtos e servigos.

Uma das publicagdes do Nubank, por exemplo, fala sobre monstros financeiros,

oferecendo um “Manual de Sobrevivéncia” baseado na série Wandinha.

Também aproveitam épocas festivas, principalmente o Natal, Dia das Maes e o

Carnaval.

O motivo é até simples de entender: sdo as épocas em que mais precisamos usar o

limite de nossos cartoes.

Coca-Cola (@cocacola br)



https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-de-projetos-de-ti/
https://administrabrasil.com.br/curso/agricultura-intensiva/
https://administrabrasil.com.br/curso/comunicacao-e-oratoria/
https://administrabrasil.com.br/curso/motivacao-profissional/
https://www.instagram.com/cocacola_br/?hl=pt-br
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1.738 curtidas

A Coca-Cola € uma das marcas mais conhecidas do mundo, e possui uma forte

presenga no Instagram.

A estratégia de vendas da Coca-Cola no Instagram pode ser resumida em uma unica

palavra: exclusividade.

A empresa cria conteudo exclusivo para o Instagram, incluindo imagens e videos que

destacam sua marca e sua cultura. Ao contrario de milhares de marcas, ela ndo foca

essencialmente o “hype” do momento.

A empresa escolhe influenciadores que se alinham com sua imagem e seus valores,

e cria campanhas publicitarias, mantendo sempre o foco no conteudo exclusivo e

criativo.

cocacola_br & « Seguir
Audio origina
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O Natal vem vindo e no pack de surpresas tem ligagdo do bom
velhinho, familia!
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todos! ¢ f§ #ONatalEncontraOCaminho

n Ver traducao

Vs 530 uma eguipe maravilhosz, acabei
de receber o video de ligagdo do papai Noel, minha filha se
emocionou muito..ah! Sem conta g nossa cidade foi
contagiada pelo o cortejo dos caminhdes da coca-cola em
JERONIMO MONTEIRO ( E.S) em meio tantas tragédias vcs
levando a magia do Natal.
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Minha filha amou!!!! P P P
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https://administrabrasil.com.br/curso/construcao-do-conhecimento-na-educacao-infantil/
https://administrabrasil.com.br/curso/cultura-do-fracasso-nas-escolas/
https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-de-crise-de-marcas/

Em todas suas postagens, € perceptivel que a empresa busca compartilhar historias

inspiradoras e positivas, promovendo uma imagem de felicidade e otimismo (valores

do seu negocio).

Além dos conteudos exclusivos, a marca usa “hashtags exclusivas” para promover
sua marca e seus produtos no Instagram, como #ShareACoke, #TasteTheFeeling,
entre outras, para incentivar os usuarios a compartilhar conteudo relacionado a marca.

E isso funciona muito bem!

Criando um Perfil Comercial

https://youtu.be/ wXNzDVYiCk

Criar um perfil comercial no Instagram é uma etapa importante para empresas que

desejam aproveitar ao maximo a plataforma para promover seus produtos e servigos.

Um perfil comercial oferece uma série de recursos adicionais que nao estao
disponiveis para perfis pessoais, incluindo ferramentas de analise, a capacidade de

criar anuncios e acesso ao Instagram Shopping.
Para criar um perfil comercial no Instagram, siga estas etapas:
1. Abra o aplicativo Instagram no seu smartphone e toque no icone do perfil.

2. Clique no botdo de menu no canto superior direito da tela e selecione

"Configuragdes".

3. Role para baixo até encontrar a se¢ao "Conta" e selecione "Mudar para conta

profissional".

4. Escolha a categoria que melhor descreve sua empresa e insira suas

informagdes de contato, como e-mail e telefone.

5. Conecte sua conta do Facebook a sua conta do Instagram, se ainda nao o fez.
Isso permitird que vocé use o Gerenciador de Anuncios do Facebook para criar

anuncios no Instagram.


https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-de-conflitos/
https://youtu.be/_wXNzDVYiCk
https://administrabrasil.com.br/curso/analise-de-credito-e-cobranca/

6. Depois de concluir todas as etapas, toque em "Concluir" para criar seu perfil

comercial.

Agora que vocé tem um perfil comercial no Instagram, € hora de comecar a

personaliza-lo e adicionar conteudo.

Use uma foto de perfil que represente sua marca e escolha uma imagem de capa que

seja atraente e represente seu negocio.

Adicione uma breve descricao da sua empresa e inclua uma URL para seu site ou loja

online.

Para aumentar a visibilidade do seu perfil comercial, comece a publicar conteudo

atraente e relevante para o seu publico-alvo.

Use hashtags relevantes para ajudar as pessoas a encontrar suas postagens e

considere colaborar com influenciadores do Instagram para expandir ainda mais seu

alcance.

Com um perfil comercial no Instagram, vocé tera acesso a recursos avangados de

analise para rastrear seu desempenho e ajustar sua estratégia de marketing.

Use essas ferramentas para entender melhor seu publico-alvo e desenvolver

campanhas de marketing mais eficazes.

Construindo uma Presenca Forte

https://youtu.be/S6zBw0V3Z6¢c

Para ter sucesso no Instagram, & importante construir uma presencga forte na

plataforma.

Uma presenca forte ajudara a aumentar sua visibilidade, engajamento e alcance com

seu publico-alvo.

Aqui estao algumas dicas para ajuda-lo a construir uma presenca forte no Instagram:


https://administrabrasil.com.br/curso/adobe-photoshop/
https://administrabrasil.com.br/curso/eletricista-empresarial/
https://administrabrasil.com.br/curso/a-arte-de-influenciar-pessoas/
https://administrabrasil.com.br/curso/a-arte-de-influenciar-pessoas/
https://administrabrasil.com.br/curso/marketing-volante-gestao-da-marca/
https://administrabrasil.com.br/curso/marketing-verde/
https://youtu.be/S6zBw0V3Z6c

Defina sua marca

https://youtu.be/ECrVkIPvaQ8

Antes de comegar a publicar no Instagram, defina sua marca.

Escolha uma paleta de cores, um estilo de fotografia e uma mensagem clara que reflita

a personalidade da sua marca.

Essa coesdo ajudara a criar uma imagem consistente para a sua marca, bem como

servira de diretriz para a criagdo de todo o conteudo dali em diante.

Crie conteudo de qualidade

https://youtu.be/dCarnBzFGRY

Publique regularmente conteudo de qualidade que seja relevante para o seu publico-
alvo. Isso pode incluir fotos de produtos, videos curtos e conteudo informativo que

eduque seus seguidores sobre sua industria. Use e abuse do marketing de conteudo.

Vocé é um fotégrafo? Aqui estdo algumas ideias para vocé:


https://youtu.be/ECrVklPvaQ8
https://administrabrasil.com.br/curso/arquetipos-de-marcas/
https://youtu.be/dCarnBzFGRY
https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-da-qualidade-em-saude/
https://administrabrasil.com.br/curso/agricultura-industrializada/
https://administrabrasil.com.br/curso/estrategias-de-marketing-de-conteudo/

. Compartilhe seus trabalhos: Compartilhe suas melhores fotos, incluindo
retratos, paisagens, imagens abstratas e outros trabalhos que vocé tenha
fotografado. Isso ajuda a mostrar aos seguidores o seu estilo e a qualidade do

seu trabalho.

. Mostre o processo: Compartilhe fotos dos bastidores do seu trabalho, como
imagens do local onde vocé esta fotografando, do seu equipamento e da sua
equipe. Isso da aos seguidores uma visdo de como vocé trabalha e ajuda a

humanizar a sua marca.

. Faca fotos em série: Crie uma série de fotos com um tema especifico
(animais, prédios antigos, gestantes, transportes coletivos, profissdes). Isso
ajuda a criar um estilo consistente em suas postagens e da aos seguidores algo

para esperar.

. Compartilhe dicas de fotografia: Compartilhe dicas e truques de fotografia
para ajudar seus seguidores a melhorar suas proprias habilidades. Dé dicas de

diferentes angulos pode ajudar seu seguidor a criar fotos mais criativas e



interessantes. Isso mostra que vocé é uma especialista em fotografia, o que

atraira, naturalmente, novos clientes.

5. Mostre o seu trabalho em diferentes ambientes: Compartilhe fotos do seu
trabalho em diferentes ambientes, como interior, exterior, estudio, etc. Isso
ajuda a mostrar a versatilidade do seu trabalho e pode atrair novos clientes que

procuram fotografos para diferentes tipos de trabalhos.

6. Mostre os seus clientes satisfeitos: Compartilhe videos de clientes
satisfeitos com o seu trabalho. O uso de depoimentos dos clientes € um

material fortissimo para atrair novos clientes.

7. Faca colaboragodes: Faca colaboragdes com outros fotégrafos, modelos ou
outras marcas. Isso pode ajudar a expandir o seu alcance no Instagram e atrair

novos seguidores interessados em seu trabalho.

8. Compartilhe histérias: Compartilhe histérias por tras de suas fotos, como a
inspiracéo para tirar a foto ou o que vocé estava pensando no momento em
que tirou a foto. Isso ajuda a conectar seus seguidores a sua fotografia em um

nivel mais pessoal.

Vocé é uma confeiteira? Aqui estdo algumas ideias de postagens para vocé se

inspirar:


https://administrabrasil.com.br/curso/crm-gestao-de-clientes/
https://administrabrasil.com.br/curso/especialista-em-customer-experience/
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Mostre seus produtos: Poste fotos de seus bolos, cupcakes, doces e outras
delicias que vocé prepara. Use diferentes angulos e luzes para tornar as fotos

mais atraentes.

Poste tutoriais: Crie tutoriais em video mostrando como vocé faz seus
produtos. Isso pode ser uma 6tima maneira de aumentar o engajamento com

seus seguidores e mostrar seu processo de criagao.

Compartilhe receitas: Compartilhe receitas de alguns de seus produtos mais
populares. Isso pode incentivar seus seguidores a tentarem fazer as receitas

em casa e também ajuda a posicionar vocé como uma autoridade no assunto.

Mostre os bastidores: Compartilhe fotos de seu processo de trabalho, como
preparagao de ingredientes, montagem de bolos e organizagdo da cozinha.
Isso ajuda a humanizar sua marca e mostra o trabalho por tras de seus

produtos.

Compartilhe seus clientes satisfeitos: Peca a seus clientes que enviem fotos

com seus produtos e compartilhe-os em seu perfil do Instagram, marcando-os



na foto e incentivando-os a compartilharem também. Isso pode ajudar a

aumentar a visibilidade da sua marca e a construir a lealdade dos clientes.

Mostre suas habilidades: Compartilhe fotos e videos de suas habilidades em
acao, como a arte de decorar bolos ou o processo de preparacao de um doce
em particular. Isso pode ser uma maneira de inspirar seus seguidores e

aumentar o interesse em sua marca.

Colabore com outras marcas: Faga parcerias com outras marcas
relacionadas a confeitaria, como lojas de utensilios de cozinha ou marcas de
ingredientes. Isso pode ajudar a aumentar o alcance de sua marca e a atrair

novos seguidores.

Compartilhe dicas e truques: Compartilhe dicas e truques de confeitaria para
ajudar seus seguidores a aprimorar suas habilidades. Isso pode ajudar a
construir sua reputacdo como uma especialista em confeitaria e pode atrair

novos clientes que procuram aconselhamento de especialistas.

Use hashtags

https://youtu.be/urtGpJPTHGE

Use hashtags relevantes em suas postagens para que as pessoas possam encontrar

seu conteudo facilmente. Isso ajudara a aumentar sua visibilidade e alcance.

Aqui estao alguns exemplos de como as hashtags podem ser usadas no Instagram:

1.

Hashtags de marca: As hashtags de marca sdo uma maneira de promover sua
marca e aumentar o reconhecimento da marca no Instagram. Por exemplo, a
Nike usa a hashtag #justdoit em suas postagens no Instagram para promover

sua marca e incentivar os usuarios a adotar um estilo de vida ativo.

Hashtags de tendéncias: As hashtags de tendéncias sdo usadas para
participar de conversas populares no Instagram e aproveitar eventos atuais.
Por exemplo, durante o més do orgulho LGBTQIA+, a Coca-Cola usou a

hashtag #loveislove em suas postagens para mostrar seu apoio a comunidade.


https://administrabrasil.com.br/curso/brand-strategy/
https://administrabrasil.com.br/curso/professor-transformacional/
https://administrabrasil.com.br/curso/confeitaria-italiana/
https://youtu.be/urtGpJPTH6E
https://administrabrasil.com.br/curso/posicionamento-profissional-no-instagram/
https://administrabrasil.com.br/curso/o-estilo-startup-de-ser/

3. Hashtags de nicho: As hashtags de nicho sao usadas para se conectar com
um publico especifico e segmentado. Por exemplo, a marca de moda feminina
Reformation usa a hashtag #sustainablefashion em suas postagens no

Instagram para se conectar com um publico interessado em moda sustentavel.

4. Hashtags geograficas: As hashtags geograficas sao usadas para se conectar
com usuarios em uma localizagao especifica, permitindo que as empresas
promovam eventos e produtos locais. Por exemplo, um restaurante local pode
usar a hashtag #LasanhaSP para se conectar com usuarios interessados em

comida em Sao Paulo.

5. Hashtags de eventos: As hashtags de eventos sdo usadas para promover
eventos e se conectar com usuarios interessados em participar. Por exemplo,
a marca de bebidas Red Bull usa a hashtag #redbullairrace em suas postagens

para promover eventos de corrida aérea patrocinados pela empresa.

6. Hashtags de campanhas: As hashtags de campanhas sdo usadas para
promover campanhas especificas e incentivar a participagao dos usuarios. Por
exemplo, a campanha da Dove #RealBeauty promove a autoestima feminina e

encoraja os usuarios a compartilharem suas proprias histérias e experiéncias.

Esses sdo apenas alguns exemplos de como as hashtags podem ser usadas no

Instagram.

O importante é encontrar as hashtags certas que ajudem a promover a sua marca e

alcancar o publico certo.

Interaja com sua comunidade
Responda aos comentarios e mensagens de seus seguidores.

Isso mostrara que vocé se importa com a sua comunidade e incentivara o

engajamento.

As marcas muitas vezes utilizam o Instagram para se comunicar com os usuarios de

forma mais informal, carinhosa e descontraida.


https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-sustentavel/
https://administrabrasil.com.br/curso/introducao-alimentar-infantil/
https://administrabrasil.com.br/curso/terapia-humanista/
https://administrabrasil.com.br/curso/comunicacao-escrita-profissional/

A marca de biscoitos Oreo, por exemplo, € conhecida por suas campanhas de
marketing criativas e envolventes nas redes sociais. Quando um usuario comentou
em uma postagem do Instagram da marca dizendo "n&o consigo comer biscoitos", a

Oreo respondeu com "Tente molhar em leite, pode ajudar!"

A Netflix também é conhecida por suas respostas divertidas e interagdes com os fas.
Quando um usuario comentou "Acabei de assistir a 10 temporadas de Friends em
uma semana, e agora?", a Netflix respondeu com "Amigo, vocé acabou de se tornar

o prefeito de Crazytown!".

Independente do estilo de atendimento que vocé ira optar, o objetivo sempre
sera o mesmao: criar uma conexao com 0s usuarios e tornar a marca mais acessivel

possivel.

Analise seus resultados

https://youtu.be/7GqgZosDv0sg

Use as ferramentas de analise do Instagram para analisar seus resultados.

Isso ajudara vocé a entender melhor o que esta funcionando e o que precisa ser
ajustado em sua estratégia. Adapte conforme necessidade, mas lembre-se que

resultados n&o aparecem do dia para a noite.

Entdo, ndo ha outro caminho. E teste atras de teste para ver o que funciona para vocé

€ seu publico.

Construir uma presenca forte no Instagram pode levar tempo, mas € um processo

valioso para promover sua marca e alcangar seu publico-alvo.

Ao seguir essas dicas, vocé podera construir uma comunidade forte em torno de sua
marca e aumentar seu sucesso no Instagram. Mas, ainda ha muito mais para

aprendermos aqui. Continuemos!


https://administrabrasil.com.br/curso/comercio-social-nova-interacao-entre-consumidores-e-marcas/
https://administrabrasil.com.br/curso/okr-metodologia-e-aplicacao-pratica/
https://youtu.be/7GqZosDv0sg

Usando Fotos de Alta Qualidade

comiluminagio M
g

O Instagram é uma plataforma visual e, portanto, a qualidade das fotos é

sem iluminagao

extremamente importante para garantir que seu conteudo se destaque.

Além de uma camera ou smartphone de boa qualidade, a iluminacéao €, talvez, o fator

mais importante para que a foto traga essa sensacéao de qualidade excepcional.

https://youtu.be/RJOcN4Aa-U4

Em relagéo a resolugéo, ndo ha segredos. Verifique se a resolugédo da sua foto ¢ alta
o suficiente para ser exibida no Instagram. O Instagram recomenda o tamanho de
1080px x 1080px.

Aqui estdo algumas dicas de iluminagao para ajudar a melhorar suas fotos e videos

no Instagram:

1. Soft light: Para suavizar a luz, vocé pode usar um difusor de luz ou refletor

para distribuir a luz mais uniformemente. Isso ajudara a suavizar as sombras e


https://youtu.be/RJOcN4Aa-U4

a reduzir a intensidade da luz. E especialmente util em retratos, ja que a luz

suave ajuda a destacar as caracteristicas faciais.

2. Backlight: A luz de fundo pode ser usada para criar uma silhueta ou para
destacar o contorno de um objeto. Essa técnica é muito util para fotografia de

produto e pode criar um efeito dramatico em fotos de pessoas.

3. Side light: A iluminacéo lateral € util para criar sombras e destacar texturas.
Ela ajuda a destacar as areas em relevo, como as rugas de um tecido ou a

textura de um objeto. Essa técnica também € otima para fotos de alimentos, ja

que ajuda a destacar as texturas dos alimentos.

4. Rim light: Essa técnica € usada para criar um contorno de luz ao redor de uma
pessoa ou objeto, destacando-o do fundo. E util para retratos ou fotos de

objetos que precisam se destacar do fundo.

5. Luz natural: A melhor fonte de luz é a luz natural, especialmente a luz do sol.

Use a luz do sol para iluminar seus sujeitos de maneira natural e suave.

Certifique-se de que a luz n&o esteja muito forte, pois isso pode criar sombras

duras e pouco atraentes.

6. Luz artificial: Quando a luz natural ndo esta disponivel, vocé pode usar luzes
artificiais, como lampadas de mesa, holofotes ou iluminagdo LED. Essas luzes
podem ser usadas para criar diferentes efeitos de iluminagao, mas € importante

escolher a temperatura de cor correta para obter um resultado natural.

Lembre-se de experimentar com diferentes fontes de luz e técnicas de iluminagao para

encontrar o que funciona melhor para vocé e o seu estilo.

Oferecendo Promocgdes Exclusivas

https://youtu.be/LRjr1lln es

Oferecer promogodes exclusivas € uma 6tima maneira de atrair novos clientes e

manter os existentes interessados em seus produtos.


https://administrabrasil.com.br/curso/congelamento-de-alimentos/
https://administrabrasil.com.br/curso/design-de-interiores/
https://youtu.be/LRjr1Iln_es

No Instagram, existem varias maneiras de oferecer promogdes exclusivas e incentivar

seus seguidores a comprar seus produtos.

Uma estratégia interessante € criar um cédigo promocional exclusivo para seus
seguidores do Instagram. Isso pode ser um codigo de desconto ou um brinde que

eles possam resgatar em seu site.

Anuncie o cddigo em suas postagens e na sua bio para que seus seguidores saibam

que ele esta disponivel.

Outra estratégia querida do brasileiro é o frete gratis. Ofereca frete gratis exclusivo

para seus seguidores do Instagram.

Isso pode ser uma 6tima maneira de incentivar as pessoas a comprar seus produtos

e aumentar as vendas. Uma empresa que faz muito isso é a Shopee.

Usando o Instagram Shopping
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O Instagram Shopping € uma ferramenta incrivel para empresas que desejam

vender seus produtos diretamente em sua plataforma.

Aferramenta permite que os usuarios marquem produtos em suas postagens e stories,
e 0s seguidores podem comprar diretamente no aplicativo sem precisar sair do

Instagram.


https://administrabrasil.com.br/curso/remarketing/
https://administrabrasil.com.br/curso/d2c-venda-direta-ao-consumidor/

https://youtu.be/d-KIiD7UOG70

Aqui estao algumas dicas para usar o Instagram Shopping para aumentar as vendas

de sua empresa:

1. Conecte sua loja. Certifique-se de conectar sua loja ao Instagram e criar um
catalogo de produtos para que eles possam ser marcados em suas postagens
e stories. Siga as instru¢gdes do Instagram para garantir que sua loja esteja

configurada corretamente.

2. Marque seus produtos. Marque seus produtos em suas postagens e stories
para que seus seguidores possam ver o prego e detalhes do produto.
Certifique-se de usar fotos de alta qualidade para destacar seus produtos e

torna-los mais atraentes.

3. Use as histérias. As historias sdo uma o6tima maneira de promover seus
produtos no Instagram Shopping. Use o recurso “Arraste para cima” para

direcionar seus seguidores para seus produtos e promova as vendas.

4. Faca parcerias com influenciadores. Parcerias com influenciadores podem
ser uma maneira poderosa de promover seus produtos e usar o Instagram
Shopping. Trabalhe com influenciadores relevantes para promover seus

produtos e direcione seus seguidores para sua loja.

5. Promova suas postagens. Use anuncios pagos no Instagram para promover
suas postagens e stories com produtos marcados. Isso pode ajudar a alcangar

um publico maior e aumentar suas vendas.

Colaborando com Influenciadores

A colaboragcao com influenciadores é uma das maneiras mais eficazes de aumentar

a visibilidade e as vendas de sua empresa no Instagram.

Os influenciadores tém um publico leal e envolvido que confia em suas
recomendagdes e conselhos, o que pode ser uma grande vantagem para as empresas

que procuram se conectar com um novo publico.


https://youtu.be/d-KfD7UOG70
https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-da-qualidade-total-gqt/
https://administrabrasil.com.br/curso/persuasao-em-tecnicas-de-vendas/

https://youtu.be/uGUHJhufQPE

Aqui estao algumas dicas para colaborar com influenciadores no Instagram:

1. Ildentifique os influenciadores relevantes. Encontre influenciadores que
estejam alinhados com o seu nicho e que tenham um publico que corresponda
ao seu publico-alvo. Pesquise hashtags relacionadas ao seu nicho e verifique
se ha influenciadores que estdo produzindo conteudo relevante para sua

empresa.

2. Entre em contato com os influenciadores. Depois de encontrar
influenciadores que vocé gostaria de colaborar, entre em contato com eles.
Envie uma mensagem direta ou um e-mail profissional apresentando sua

empresa e perguntando se eles estariam interessados em colaborar.

3. Estabeleca termos claros. Certifique-se de que os termos da colaboragao
estejam claros para ambas as partes. Isso inclui o tipo de conteudo que o
influenciador criara, a frequéncia das postagens e as expectativas de

desempenho.

4. Deixe espaco para a criatividade. Embora seja importante estabelecer termos
claros para a colaboragao, é igualmente importante deixar espago para a
criatividade do influenciador. Eles conhecem melhor o publico deles e sabem o

que funciona melhor para seus seguidores.

5. Monitore o desempenho. Monitore 0 desempenho da colaboragdo com os
influenciadores para entender o retorno do investimento. Analise as métricas,
como engajamento, impressdes e vendas, e avalie 0 sucesso da campanha.

Isso também ajudara a informar futuras colaboragoes.

6. Crie relacionamentos duradouros. Mantenha contato com os influenciadores
com o0s quais vocé colabora e crie relacionamentos duradouros com eles. Isso
pode levar a colaboragdes futuras e ajuda-lo a construir uma base de

influenciadores que sao apaixonados por sua marca.


https://youtu.be/uGUHJhufQPE

Lembre-se de que a colaboracdo com influenciadores ndo € apenas uma estratégia

de curto prazo para aumentar as vendas, mas sim um investimento a longo prazo para

construir relacionamentos duradouros com um publico leal e envolvido.

Trabalhe com influenciadores que sao auténticos e apaixonados por sua marca para
criar conteudo valioso para seus seguidores e aumentar a visibilidade e as vendas de

sua empresa no Instagram.

Acompanhando o seu Desempenho
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Acompanhar o desempenho da sua conta no Instagram é fundamental para avaliar

a eficacia de suas estratégias de marketing e vendas.

Quando estiver na guia do perfil, clique no menu, o icone de trés linhas no canto

superior direito da tela. Em seguida, selecione “Insights”. Ao clicar em Insights, vocé

tera acesso a uma pagina com um resumo das suas estatisticas.

Essa ferramenta do Instagram é valiosa para os usuarios da plataforma,

especialmente para aqueles que utilizam o Instagram para fins de negdcios ou
marketing.

Aqui estao algumas razdes pelas quais usar a ferramenta "Insights" do Instagram pode

ser benéfico:


https://administrabrasil.com.br/curso/aliancas-estrategicas/
https://administrabrasil.com.br/combo-profissional-moderno-2023/
https://administrabrasil.com.br/curso/estrategias-de-vendas-e-marketing/
https://administrabrasil.com.br/curso/direito-tributario/
https://administrabrasil.com.br/curso/marketing-digital-pequenos-negocios/
https://administrabrasil.com.br/curso/marketing-digital-pequenos-negocios/

1. Compreensao do publico-alvo: A ferramenta fornece dados detalhados sobre
0 publico que segue sua conta, incluindo informagdes demograficas, como
idade, localizacao e género. Essas informacgdes sao Uteis para entender quem
esta interessado no seu conteudo e como vocé pode direcionar melhor suas

postagens e campanhas de marketing.

2. Melhoria do engajamento: A ferramenta fornece informagdes sobre o
engajamento em suas postagens, incluindo curtidas, comentarios e
compartilhamentos. Isso permite que vocé avalie quais tipos de postagens sao

mais bem-sucedidos em engajar seu publico e ajuste sua estratégia de

conteudo em conformidade.

3. Acompanhamento do desempenho: A ferramenta permite que vocé monitore

o desempenho de suas postagens ao longo do tempo. Vocé pode ver o numero

de impressdes, alcance e intera¢gdes em suas postagens, permitindo que vocé

identifique quais postagens sdo mais bem-sucedidas em atingir seus objetivos.

4. ldentificagdo de tendéncias: A ferramenta permite que vocé veja quais tipos
de postagens estdo sendo mais bem-sucedidos em seu setor ou nicho. Isso

pode ajuda-lo a identificar tendéncias e adaptar sua estratégia de conteudo

para aproveitar essas tendéncias.

5. Rastreamento de campanhas de publicidade: Se vocé usa o Instagram para
fins de publicidade, a ferramenta "Insights" permite que vocé monitore o
desempenho de suas campanhas de publicidade, incluindo o numero de
visualizagdes, cliques e conversdes. Isso permite que vocé avalie o retorno
sobre o investimento de suas campanhas de publicidade e ajuste sua estratégia

de publicidade conforme necessario.

Ao monitorar suas métricas e analisar regularmente o desempenho da sua conta, vocé

pode ajustar sua estratégia para garantir que esteja alcancando seus objetivos de

negocios.

Com esforgo e estratégia, € possivel alcangar resultados significativos e aumentar as

vendas de sua empresa no Instagram.


https://administrabrasil.com.br/curso/gestao-de-marketing/
https://administrabrasil.com.br/curso/engajamento-de-funcionarios/
https://administrabrasil.com.br/curso/plano-de-controle-de-producao/
https://administrabrasil.com.br/curso/plano-de-controle-de-producao/
https://administrabrasil.com.br/curso/estrategia-adaptativa-na-era-moderna/
https://administrabrasil.com.br/curso/producao-de-eventos-de-negocios/
https://administrabrasil.com.br/curso/producao-de-eventos-de-negocios/

